
BURGHAUSEN (cl). Vor über
zwei Jahren hat sich Emmerich
Sattler mit seiner Unternehmens-
beratung regio-experts selbststän-
dig gemacht. „In dieser Zeit konn-
te ich über zweihundert Existenz-
gründer bei der großen Herausfor-
derung ihr eigener Chef zu wer-
den als Existenzgründungsbera-
ter und -coach unterstützen”, zieht
Sattler persönlich Bilanz.

„Die Idee oder die Branche ist
beim Schritt in die Selbstständig-
keit nicht das Entscheidende”,
sagt Sattler. „Viel wichtiger ist die
Person selbst, ihre Persönlichkeit.
Jeder hat seine Fähigkeiten und
jede ist gleichwertig.” Was er sei-
nen Kunden vermitteln möchte ist:
Egal, was ein jeder letztlich
macht, es ist wichtig für unsere
Gesellschaft – ob das nun ein Rei-
nigungsservice oder ein Entspan-
nungstraining ist.

Berater für die
kleinen Leute

„Ich verstehe mich als Berater
für die kleinen Leute”, betont Satt-
ler, der vor seiner Selbstständig-
keit bereits 16 Jahre als Existenz-
gründungsberater bei verschiede-
nen kommunalen Wirtschaftsför-
derungen tätig war. Bei seinen
Beratungen setzt er vor allem auf

das persönliche Gespräch mit sei-
nen Kunden. Um ihre speziellen
Bedürfnisse auszuloten und sie
individuell auf ihrem Weg in die
Selbstständigkeit begleiten zu
können. Starre Businesspläne
und das Abhaken von Checklisten
findet er wenig hilfreich.

„Viele Existenzgründer würden
diesen Schritt nie wagen, wenn
sie nicht der Arbeitsmarkt dazu
zwingen würde”, weiß Sattler. „Ich
bin für sie da, wenn sie mich brau-
chen. Dabei bin ich mehr ein Le-
bensberater, nicht ein klassischer
Unternehmensberater im Nadel-
streif”, beschreibt Sattler sich und
seine Firmenphilosophie.  Seine
Klienten sollen möglichst schnell
zu selbstbewussten Unterneh-
mern heranreifen, die ihre eige-

nen Entscheidungen treffen.
„Sie müssen ihre Stärken er-

kennen, an sich selbst glauben,
hinter ihren Ideen stehen, Verant-
wortung übernehmen und auch
Durststrecken durchhalten”, so
Sattler. „Das sind für Existenz-
gründer die Geheimnisse des Er-
folgs.” Und als Existenzgründer
muss man sich schnell entschei-
den und ebenso schnell loslegen
können. Denn das Über-
brückungsgeld wird nur sechs
Monate lang gezahlt, danach
muss der Selbstständige sein ei-
genes Geld verdienen. Sattler:
„Entscheidend ist es, schnell in
den Markt einzusteigen, mit einfa-
chen Mitteln loszulegen und am
Anfang nicht zu viel Geld zu inve-
stieren.”

Nutzen Sie
Gründer-Netzwerke

Eine besondere Stärke von
regio-experts sieht Emmerich
Sattler darin, Existenzgründer zu-
sammenzubringen. „Es muss
nicht jeder alles selbst machen
können”, so Sattler. „Gerade die
Buchhaltung seines Unterneh-
mens kann man getrost in die
Hände anderer legen, vielleicht
sogar in die eines anderen Exi-
stenzgründers.” Weil man in der
ersparten Zeit im eigenen Betrieb
weiterarbeiten kann, ist mit der
ausgelagerten Buchhaltung sogar
meist mehr verdient als sie kostet.

Auch den Austausch von Exi-
stenzgründern untereinander,
über ihre Erfahrungen oder aktu-
elle Änderungen fördert regio-
experts in Form von Workshops.
„Man kann viel aus den Fehlern
anderer lernen”, hat Sattler fest-
gestellt. „Das Gespräch mit ande-
ren Existenzgründern stärkt den
Rücken. Untereinander Kontakte
aufzubauen ist enorm wichtig.”

Mit seiner „bissl anderen Bera-
tung” will Emmerich Sattler die
Existenzgründer individuell beglei-
ten: „Sie sollen sich aufgehoben
und ernst genommen fühlen.” In
einem grundlegenden Orientie-
rungsseminar sollen die zukünfti-
gen Unternehmer erst einmal fest-
stellen, ob die Selbstständigkeit
überhaupt der richtige Weg für sie
ist. Danach wird jeder Kunde von
Sattler einzeln betreut. So intensiv
oder locker wie es der Kunde
wünscht. „Zufriedene Kunden sind
für mich und sollen für meine Exi-
stenzgründer das oberste Ziel
sein.” Dabei schielt Sattler nicht
auf die Uhr, wenn ein Beratungs-
gespräch mal länger dauern sollte
und natürlich stellt er sich auch
bei der Terminvereinbarung auf
die Wünsche seiner Kunden ein.

Die von Sattler betreuten Exi-
stenzgründer machen sich in den

verschiedensten Branchen selbst-
ständig. „Das ist äußerst breit ge-
fächert. Meine Kunden reichen
von Handwerkern wie Maler, Bau-
unternehmer und Kfz-Meister,
über Dienstleistungen wie Cate-
ring, Reinigungs- und Hausmei-
sterservice bis zu Erste-Hilfe-Aus-
bildern oder Gesundheits- und Le-
bensberatern.”

Seminare und
Einzelberatung

Das nächste Orientierungsse-
minar für Existenzgründer bietet
regio-experts am Donnerstag, 12.
Januar, an. Hier erhalten Sie
grundlegende Informationen rund
um die Selbstständigkeit. Ebenso
werden Chancen und Risiken so-
wie Erfolgsfaktoren der Gründung
besprochen. Sie erhalten einen
konkreten Fahrplan zur Grün-
dungsvorbereitung. In Einzelge-
sprächen wird die individuelle Si-
tuation der Teilnehmer erörtert.

Darüber hinaus organisiert
regio-experts am 19. Januar einen
ganztägigen Ideenworkshop. Hier
werden in Arbeitsgruppen Ge-
schäftsideen auf der Basis der
persönlichen Berufs- und Lebens-
situation der Teilnehmer ent-
wickelt. Unabhängig davon kann
jederzeit ein individuelles Orien-
tierungsgespräch (nach Termin-
vereinbarung) geführt werden.
Sämtliche Angebote sind ho-
norarfrei.

regio-experts fungiert zudem
als Bildungsträger und bietet re-
gelmäßig EDV-Kurse (MS-Office)
sowie Buchhaltungskurse für Exi-
stenzgründer und Jungunterneh-
mer an. Information und Anmel-
dung bei regio-experts, Bruckgas-
se 102 in Burghausen, Tel.
(08677) 8818417 bzw. info@regio-
experts.de.

Abgerundet wird das Leistungs-
angebot durch die Kooperation
mit dem Burghauser Rechtsan-
walt Roman Bauer (als juristi-

sches Forum für Gründer) und die
honorarfreie Beratung in Fragen
der persönlichen und betriebli-
chen Risiken durch Finanz- und
Versicherungsmakler Christian
Wall, der eine Zweigstelle in den
Geschäftsräumen von regio-
experts eröffnet hat.

regio-experts freut sich darauf,
Sie bei Ihrem Weg in die Selbst-
ständigkeit zu unterstützen.

„regio-experts” in Burghausen sind (v.l.n.r.): Umschüler Micha-
el Fuchs, Inhaber Emmerich Sattler und Auszubildende Helena
Schäfer. Foto: Latta

Tipps für
Existenzgründer
• Lernen Sie aus den Fehlern
der anderen 
• Nutzen Sie das bereits vor-
handene Potenzial am Markt
(Benchmarking) 
• Strahlen Sie Kompetenz und
Zuversicht gegenüber Kun-
den, Auftraggebern und Geld-
gebern aus 
• Lassen Sie sich nicht hän-
gen. Gehen Sie zu Netzwerk-
veranstaltungen (u.a. von re-
gio-experts organisiert)
• Verlieren Sie nicht den Glau-
ben an sich selbst 
• Treffen Sie Entscheidungen 
• Lernen und wachsen Sie
konstant mit Ihrem Unterneh-
men 
• Konzentrieren Sie sich auf
Ihre einkommensproduzieren-
den Aktivitäten 
• Lernen Sie, Schwierigkeiten
zu meistern 
• Wachsen Sie an Ihren Pro-
blemen 
• Seien Sie Chef und Ange-
stellter in einer Person 
• Lassen Sie sich nicht ablen-
ken 
• Beginnen Sie das Wichtige
so schnell wie möglich 
• Übernehmen Sie Verantwor-
tung 
• Konzentrieren Sie sich auf
Ihre Stärken

„Ich-AG” auf
dem Prüfstand
Die seit über zwei Jahren be-
stehende Förderung des
Starts einer Selbstständigkeit
durch die Agentur für Arbeit in
Form des Existenzgründungs-
zuschusses („Ich-AG”) wird
zur Mitte des Jahres auslau-
fen. Weiterhin bestehen bleibt
die Förderung der Selbststän-
digkeit im Rahmen von Über-
brückungsgeld.

regio-experts in Burghausen – die Existenzberatung
ganz nach Ihren individuellen Bedürfnissen
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